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Gestao de Negécios: Inovacao, Empreendedorismo e Nova Economia

Os cursos de pés-graduacdo oferecidos pela Escola de Negécios sdo um testemunho de exceléncia e flexibilidade.
Com uma caracteristica Unica de entrada continua, a cada nova disciplina ha uma oportunidade para os estudantes se
juntarem a essa jornada de conhecimento. Essa abordagem dinamica permite que os alunos ingressem no programa
em momentos que melhor se adequem as suas necessidades e cronogramas, garantindo um acesso continuo a
educacéo de alta qualidade.

Cada curso € meticulosamente estruturado, composto por um total de 15 disciplinas, cada uma oferecendo uma
imersdo completa em seu respectivo campo de estudo. Das nove disciplinas técnicas conduzidas presencialmente até
a disciplina de Etica ministrada no formato EAD, a Escola de Negocios adota uma abordagem diversificada para
garantir uma aprendizagem abrangente e de vanguarda. Além disso, as cinco disciplinas eletivas oferecem aos
estudantes a liberdade de personalizar sua experiéncia de aprendizado, escolhendo disciplinas que ampliem suas
competéncias existentes ou introduzam novas habilidades relevantes para suas trajetorias profissionais.

Essa abordagem educacional centrada no aluno e adaptada as demandas do mercado € um claro indicativo do
compromisso da Escola de Negécios em preparar 0os alunos ndo apenas para se destacarem em suas carreiras, mas
também para liderarem e inovarem em seus campos de atuacao.

A pés-graduacao em Gestdo de Negdcios: Inovacdo, Empreendedorismo e Nova Economia da PUCPR é um programa
inovador e multidisciplinar pensado para os profissionais com espirito empreendedor que administram seu proprio
negdécio e/ou querem iniciar um novo projeto empresarial.

O que estuda em gestao de negocios?

O curso de gestdo de negdcios aborda: a gestdo de empresas, criacdo de novas empresas, a analise de modelos de
negqcio, a estratégia de marketing, a inovacao e as técnicas de comercializagdo e o langamento de produtos. Seguindo
uma abordagem pratica na qual sera possivel analisar os resultados e otimizar o langamento de produtos/servi¢cos no
mercado.

Publico-AlvoO curso em Gestao de Negdcios: Inovacdo, Empreendedorismo e Nova Economia da PUCPR é voltado a
executivos e gestores de instituicfes privadas e publicas, empresarios, consultores, profissionais liberais e graduados
gue buscam complementar o direcionamento de sua atuacgao profissional.

Bem como, profissionais que desejam otimizar a gestdo de carreira em organizacdes competitivas, que desejam
incrementar competéncias para empreender ou assumir posicdes estratégicas em ambientes corporativos, ou que
pretendem ampliar a visdo sistémica sobre negécios e gestdo empresarial.

Profissionais que desejam iniciar ou direcionar sua carreira na area de gestdo podem optar pela pés em Gestdo de
Negécios e Empreendedorismo. Eles podem atuar como funcionarios em empresas de diversos segmentos e portes ou
como empresarios e gestores do seu

préprio negocio.

O que faz um profissional de gestédo de negdcios?

O profissional de gestdo de negdcios deve identificar os principais desafios para a inovagédo na organizagao e conhecer
o sistema de inovagéo e as politicas publicas relacionadas ao tema, podendo aplica-los para promover a inovagdo nos
processos de gestdo para maior lucratividade e desenvolvimento da empresa.
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Disciplinas Obrigatérias

. Gestao Estratégica da Inovacéo e Empreendedorismo

. Gestao Estratégica de Marketing

. Planejamento, Estrutura e Operac¢des de Venda

. Design Thinking e Customer Centricity - Design Centrado no Usuario
. Tecnologias da informacgéo

. Liderar e Inspirar

. Franchising: estratégia de expanséao

. Growth Hacking: crescimento rapido dos negocios

. Planejamento financeiro: da captacéo de recursos ao IPO

10. Etica

Disciplinas Eletivas

Os alunos da po6s-graduacdo em Gestdo de Negécios: Inovacdo, Empreendedorismo e Nova Economia da PUCPR
devem escolher 5 matérias eletivas para completar a especializacéo.
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Disciplinas
Etica
Ementa

Identificagdo dos pressupostos éticos e morais e dos principais paradigmas éticos, bem como os desafios e os
problemas da sociedade contemporénea e sua relagdo com a prética profissional.

Objetivo

Refletir sobre as causas e consequéncias da chamada “crise ética” no mundo contemporaneo. Analisar a
problematizacéo em torno dos termos ética e moral.

Apresentar os principais modelos éticos.

Refletir sobre as questdes ligadas a coercdo e a consciéncia moral.

Compreender os desafios da responsabilidade social e ambiental como um problema ético.

Refletir sobre os principais desafios éticos das instituicdes e dos profissionais que nelas atual.

Conteldo

O que falamos quando falamos de Etica?

Moralidade Liquida: que ligBes tirar do Anel de Giges?

Etica da Virtude: qual € a vida que vale a pena?

Etica do Dever: em que casos é possivel mentir?

Etica Utilitaria: quem voceé salvaria em um incéndio?

Etica da Responsabilidade: a humanidade ainda continuara existindo?

Etica
Ementa

Identificagdo dos pressupostos éticos e morais e dos principais paradigmas éticos, bem como os desafios e os
problemas da sociedade contemporanea e sua relagdo com a pratica profissional.

Objetivo

Refletir sobre as causas e consequéncias da chamada “crise ética” no mundo contemporaneo. Analisar a
problematizacdo em torno dos termos ética e moral.

Apresentar os principais modelos éticos.

Refletir sobre as questdes ligadas a coercéo e a consciéncia moral.

Compreender os desafios da responsabilidade social e ambiental como um problema ético.

Refletir sobre os principais desafios éticos das instituicdes e dos profissionais que nelas atual.

Conteldo

O que falamos quando falamos de Etica?
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Moralidade Liquida: que licdes tirar do Anel de Giges?

Etica da Virtude: qual é a vida que vale a pena?

Etica do Dever: em que casos é possivel mentir?

Etica Utilitaria: quem vocé salvaria em um incéndio?

Etica da Responsabilidade: a humanidade ainda continuara existindo?

C.H. de Eletivas

Carga horaria destinada a escolha de disciplinas de outros cursos
Gestdo Estratégica da Inovacédo e Empreendedorismo

A disciplina tem como objetivo fornecer aos participantes uma compreensdo abrangente dos principios e praticas de
gestdo que sustentam a inovagédo e o empreendedorismo nos negdcios, capacitando-os a aplicar estratégias eficazes
para impulsionar a inovacao e promover o crescimento empresarial.

Liderar e Inspirar

Lideranca inspiradora € capacidade que um lider possui para inspirar as pessoas
com uma visdo convincente de futuro, garantindo uma direcdo clara onde todos
possam trabalhar coletivamente para o alcance de um objetivo em comum.

Planejamento, Estrutura e Operacdes de Venda

Conceito de vendas. Funcdes e atividades do gerente de vendas. Planejando e
desenvolvendo a for¢a de vendas. Perfil e habilidades do profissional de vendas.
Etica e legislacdo em vendas. Criando remunerago atrativa. Mercado
consumidor versus organizacional. Relatérios comerciais. A tecnologia e a
administracdo de vendas. Promocao de vendas. Merchandising. Compreender a
importancia da atividade de vendas para a sociedade e sua integragdo com as
demais areas da empresa, observando as atitudes, valores, e competéncias e do
gerente de vendas e da for¢a de vendas.

Gerenciar a atividade de vendas por meio do planejamento do departamento
utilizando o desenvolvimento da forca de vendas, a motivagéo e lideranca dos
vendedores, a remuneracéo, a promoc¢ao de vendas e merchandising, a
implantag&o das técnicas de vendas, a expedicdo e andlise de relatorios
comerciais, de forma ética e com base na legislag&o pertinente.

Design Thinking e Customer Centricity - Design Centrado no Usuéario

Conhecer as bases do design mindset e as competéncias do design como
inerentes ao processo de inovacao. Explorar as novas fronteiras entre a atividade
de design e gestao, bem como sua abordagem interdisciplinar e criativa de
entendimento e geracao de solugdes a situacdes problema. A disciplina busca
mostrar que o entendimento dessas situa¢des pode levar ao desenvolvimento

de sistemas de produtos, servi¢os e novos negdcios. Conceituacéo de Design
Centrado no Usuério (UCD); Principios de design centrado no usuario; Processos
de Design Centrado no Usudrio; Formas de envolvimento de usuarios no
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processo de design (informativo, consultivo, participativo); Métodos e técnicas
de design participativo , focada na aplicacdo em Gestdo empresarial.

Tecnologias da informacéao

Tecnologia da informacgéo € uma &rea de conhecimento que se dedica a
desenvolver solugbes com base em recursos computacionais no intuito de
viabilizar a producédo, o armazenamento, 0 acesso, 0 processamento, a
comunicacao, a seguranca e o uso de dados e informacgfes. Ainda que possa ser
compreendida de vérias formas, a Tl é entendida como o conjunto de todas as
atividades e solugdes produzidas por meio de recursos tecnologicos da
computacéo para realizar o armazenamento, processamento, utilizagéo e
transmissao da informacao. Varios produtos ou servigos dentro de uma
economia estao associados a tecnologia da informacao, incluindo hardware de
computador, software, eletrdnicos, semicondutores, internet, equipamentos de
telecomunicacgBes e comércio eletrbnico

Gestéo Estratégica de Marketing

Plano estratégico em Marketing orientado para o mercado e aplicado em
diferentes tipos de negécio. O Marketing estratégico e sua inter-relacdo com as
demais areas da organizacdo. Tomada de decisdo e investimentos em Marketing
nas empresas modernas. Tendéncias em estratégias de Marketing. Gestédo
estratégica orientada para o mercado; Processo de planejamento de marketing;
Andlise de portfélio; Analise setorial: concorrentes, clientes e outros
stakeholders; Determinagéo de objetivos e estratégias de marketing;
Segmentacdo de Mercado; Posicionamento competitivo; Plano de marketing;
Decisdes sobre o mix de marketing; Auditoria e Métricas de Marketing."

Franchising: estratégia de expansao

Franchising é uma estratégia de expansao de negoécios que provou oferecer um
crescimento rapido e com riscos calculados, mas razoavelmente reduzidos. E
uma forma de expanséo de marca, de canal de distribuicdo e de aumentar o
poder de compra junto a fornecedores

Growth Hacking: crescimento rapido dos negécios

Growth hacking é uma forma de trabalhar o crescimento do seu negécio com
base em praticas melhores, que sédo construidas a partir de hipéteses e
experimentos. E uma abordagem que se concentra na rapida experimentacéo
por meio dos canais de marketing, caracteristicas do produto e modelos de
negécios, a fim de identificar rapidamente as estratégias de crescimento mais
eficientes para uma empresa

Planejamento financeiro: da captacéo de recursos ao IPO

Planejamento financeiro é o processo de desenvolvimento de estratégias para
ajudar a empresa no aspecto financeiro para atingir os objetivos. O IPO € a sigla
para Initial Public Offering, que significa Oferta Publica Inicial. Basicamente, é
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guando os donos de uma empresa vendem parte dela para os investidores. Esse
processo é publico porque qualquer pessoa pode comprar as acdes da
companhia na Bolsa de Valores.
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